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Brand Strategy & Brand Identity

Pourquoi la cohérence de marque  
est aujourd’hui votre meilleur levier  
de croissance.



Le pouvoir stratégique d’une marque alignée

1. LA MARQUE : VOTRE ACTIF LE 

PLUS SOUS-EXPLOITÉ 

Dans un contexte où les entreprises doivent se 
différencier plus rapidement, être visibles plus 
longtemps et convaincre plus efficacement, la 
marque n’est plus un “habillage”.

C’est un système de décision.
C’est un moteur de croissance.

Une marque alignée et cohérente — c’est-à-
dire une marque dont la vision, le positionne-
ment, le discours et les supports convergent — 
génère mécaniquement :

• plus de mémorisation
• plus de préférence
• plus de conversion
• et… +23% de chiffre d’affaires*  

À l’inverse, le flou coûte cher :
messages contradictoires, identité brouillée, 
communication dispersée, équipes non ali-  
gnées, budget marketing inefficace.

2. POURQUOI VOTRE MARQUE 
MANQUE PEUT-ÊTRE DÉJÀ DE  
COHÉRENCE

Dans 80% des PME et scale-ups que nous 
analysons chez Brandboozt, les mêmes symp-
tômes reviennent :

• Des messages différents selon les équipes

• Un site web qui dit une chose, un pitch   
    commercial qui en dit une autre

• Des visuels non harmonisés ou  
    trop génériques 

Sources : Linearity

• Un positionnement flou ou trop large 

• Une proposition de valeur insuffisamment  
    claire 

• Une communication qui ne convertit plus 

Le problème n’est pas la créativité.
Le problème est structurel : un positionnement 
non défini, non assumé ou non aligné.

3. POURQUOI LA MARQUE DOIT 

PRÉCÉDER LA COMMUNICATION

Communiquer avant d’avoir clarifié sa marque, 
c’est comme construire une maison sur du sable.

La question n’est pas :

 “Que devons-nous dire ?”
…mais plutôt :
“Qui sommes-nous vraiment, et pourquoi 
devrions-nous être choisis ?”

La brand strategy sert précisément à ça :
rendre votre marque lisible, désirable 
et crédible.



Construire une stratégie de marque solide : 
la méthode Brandboozt

1. CLARIFIER : DIRE QUI VOUS 

ÊTES (VRAIMENT) 

 
Toute stratégie de marque commence par une 
clarification profonde :

• votre vision (où vous voulez aller)
• votre mission (ce que vous faites)
• votre raison d’être (pourquoi cela compte)
• vos axes différenciants (pourquoi vous  
    êtes unique)
• votre proposition de valeur (ce que le  
    client gagne)
• vos cibles prioritaires (qui vous choisissez  
    de servir)

Un positionnement clair n’est ni un slogan ni un 
message de pub.

C’est votre boussole.

Chez Brandboozt, nous travaillons votre posi-
tionnement pour qu’il soit :

• distinctif 
• crédible
• valorisant
• activable
• rentable

2. POSITIONNER : OCCUPER 

VOTRE TERRITOIRE MENTAL

Le positionnement est la place que votre 
marque occupe dans la tête de vos clients.
S’il n’est pas défini, d’autres le feront à votre 
place : vos concurrents, les clients, 
ou… le hasard.

Pour établir un positionnement fort, nous  
cartographions :

• la catégorie et ses codes
• les mythes à déconstruire
• les bénéfices rationnels & émotionnels
• les preuves qui renforcent la crédibilité
• l’occasion d’usage (le fameux “quand  
    vous choisir ?”)

3. STRUCTURER VOTRE IDENTITÉ : 

LA FORME AU SERVICE DU FOND

L’identité visuelle et verbale est l’expression 
tangible de votre positionnement.
Quand elle est cohérente, elle devient un mul-
tiplicateur d’efficacité.
Brandboozt reboozte votre identité pour 
qu’elle soit :

• simple
• distinctive
• mémorable
• cohérente sur tous les supports
• facile à activer
• 100% au service du positionnement

Nous construisons : 

• un territoire visuel solide
• un style d’illustration ou de mise en scène
• une signature claire
• des messages “pilotes” selon vos cibles
• un Tone of Voice unique
• un système cohérent pour vos campagnes,  
    votre site, vos pitchs

Vous passez d’une communication “sympa” à 
une communication qui performe.



4. ALIGNER ET ACTIVER : DE LA 

MARQUE AU BUSINESS

 
Une marque claire n’est utile que si elle vit dans 
le business.

C’est pourquoi notre approche inclut :

• un plan d’activation cohérent
• l’adaptation commerciale (pitch,  
    argumentaire, supports)
• la structuration du site web selon  
    le positionnement
• la cohérence des campagnes
• un accompagnement pour aligner  
    l’équipe interne

Résultat :
 
Votre marque devient un levier opérationnel, 
pas un concept abstrait.



Pourquoi une marque claire fait vendre plus

1. UN POSITIONNEMENT CLAIR 

ACCÉLÈRE LA DÉCISION

Dans un monde saturé de messages, les ache-
teurs — B2B comme B2C — cherchent la même 
chose : une marque simple à comprendre, 
simple à choisir, simple à justifier.

La cohérence réduit :

• l’incertitude
• le risque perçu
• la complexité de choix

Et une friction en moins, c’est une conver-
sion en plus.

2. LA COHÉRENCE DONNE 
CONFIANCE (ET LA CONFIANCE 

FAIT VENDRE)

Une marque alignée envoie un signal immé-
diat de crédibilité.

• Elle rassure.
• Elle professionnalise.
• Elle attire.

Vous devenez “le choix évident”.

3. LE R.O.I. D’UNE MARQUE  

STRUCTURÉE EST MESURABLE

 
Après un travail de brand strategy & identity, 
nos clients constatent :

• performances sur leurs campagnes
• impact sur le site web
• taux de conversion commerciaux
• cohérence interne
• visibilité extérieure
• dépenses marketing inutiles
• perte de clients
• confusion dans le marché

Parce qu’une marque structurée permet :

• de communiquer moins, mais mieux
• de vendre plus, mais plus vite
• d’être choisi, pas seulement comparé



Pourquoi Brandboozt ?

Parce que nous faisons ce que les agences  
classiques ne font pas toujours :

Nous clarifions avant de créer et notre  
approche est :

• simple
• pragmatique
• rapide
• orientée ROI
• 100% alignée avec les enjeux des PME,  
    scale-ups et organisations qui doivent  
    aller vite sans se tromper.

Nous combinons :

• la puissance stratégique
• l’intelligence marketing
•  l’efficacité créative
• la souplesse d’un partenaire sans la   
    lourdeur d’une agence

Conclusion

Clarifiez. Positionnez. Booztez.
Si vous souhaitez :

• sortir du flou
• clarifier votre marque
• consolider votre positionnement
• harmoniser votre identité
• aligner votre équipe
• et transformer votre communication en performance…

Alors il est probablement temps de reboozter votre marque.
Clarifiez, positionnez et booztez votre business avec Brandboozt.
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